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 Zum nächstmöglichen Termin suchen wir einen:

 Vertriebs-Profi (m/w) 
 für den Objektvertrieb von Fenstern, Türen und Fassaden      
 Vertriebsgebiet: Süddeutschland   

ÜBER UNS
Als marktführendes, beständig wachsendes Familien-
unternehmen mit langer Tradition beschäftigt heroal 
heute über 800 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. 
An unseren drei Standorten in Verl und Hövelhof 
ent wickeln und produzieren wir hochwertige und 
innovative Aluminium-Systemlösungen für Rollläden, 
Sonnenschutz, Rolltore, Fenster, Türen und Fassaden.

IHRE AUFGABEN
» Strategische Weiterentwicklung des Objektgeschäfts
   im definierten Vertriebsgebiet 
» Beratungsleistung bei Neu- und Bestandskunden 
   hinsichtlich Objektgeschäft intensivieren
» Objektakquise und -verfolgung sowie technische 
   Beratung sowie Betreuung der ausschreibenden 
   Stellen
» Suche und Bewertung von Potenzialobjekten
» Analyse und Beobachtung von Markt und Wettbewerb
» Enge Zusammenarbeit mit dem Außendienst 
   Systemvertrieb
» Planung und Reporting via CRM

IHRE VORTEILE
»  Abwechslungsreiches, anspruchsvolles und interes-

santes Aufgabengebiet
» Kompetentes und hoch motiviertes Team
»  Sicherer Arbeitsplatz in einem wachsenden Familien-

unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen
»  Schnelle und zielgerechte Einarbeitung in Ihre 

Aufgaben und die Unternehmensprozesse
» Attraktive Vergütung

IHRE QUALIFIKATION
» Ausbildung im Metallbau oder Hochschulstudium mit 
   technischem Hintergrund
» Berufserfahrung im Bauwesen sowie praxiserprobtes 
   Wissen im Fassaden-, System- und/oder Metallbau
» Weitreichende Kenntnisse in Modalitäten von 
   Ausschreibungen und Vergaben von Bauprojekten
» Statische und bauphysikalische Grundkenntnisse von 
   Metallbausystemen und Konstruktionserfahrung im
   Bereich Fenster, Tür und Fassade
» Überzeugungskraft und Verhandlungsgeschick 
» Selbständige Arbeitsweise und Affinität zu modernen 
   Kommunikationsmedien
» Wohnsitz in dem genannten Vertriebsgebiet 

» »

EINF ACH. BESSER.
     DURCHSTARTEN.

Nähere Informationen finden Sie unter: www.heroal.de/karriere
Bitte senden Sie uns Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen an: bewerbung@heroal.deINTERESSIERT?


